
Sales- und Customer-Success-Manager (m/w/d)

📍 Standort: München & Remote | ⏱️ Vollzeit (40h/Woche) | 📅 ab sofort

Über Uns:

Unsere Mission ist es, die zahnmedizinische Praxis durch Innovation und
Technologie neu zu denken. Wir schaffen eine Zukunft, in der Effizienz,
Qualität und Menschlichkeit im Mittelpunkt stehen. Indem wir Zahnärzte und
ihre Teams von administrativen Aufgaben entlasten, ermöglichen wir ihnen,
sich auf das Wesentliche zu konzentrieren: ihre Patienten.

Deine Mission:

Du bringst frischen Wind in die Dentalbranche: Du identifizierst neue
Kunden im Dentalbereich und begeisterst sie für unsere innovativen SaaS-
Lösungen.
Du zeigst, was möglich ist: Mit überzeugenden Produktpräsentationen und
Beratungsgesprächen machst du deutlich, wie unsere Tools den
Praxisalltag smarter und effizienter machen.
Du bist der Schlüssel zum Erfolg unserer Kunden: Du begleitest Praxen bei
der Einführung neuer Features und unterstützt sie dabei, das volle
Potenzial unserer Software auszuschöpfen.
Du baust echte Beziehungen auf: Langfristige Partnerschaften mit unseren
Kunden sind dir wichtig – du bist ihr vertrauensvoller Ansprechpartner auf
Augenhöhe.

Was Du mitbringst:

Begeisterungsfähigkeit für innovative Technologien und digitale Lösungen,
Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeiten,
Eigenständige, zielorientierte und strukturierte Arbeitsweise,
Idealerweise Berufserfahrung im Dentalmarkt oder Ausbildung zur ZFA /
ZMV (m/w/d),
Erfahrung im Vertrieb von B2B/SaaS-Lösungen.



Was wir Dir bieten:

Einen modernen Arbeitsplatz im Herzen von München,
Ein dynamisches und kreatives Arbeitsumfeld, in dem Deine Ideen zählen,
Die Möglichkeit, in einem wachsenden Unternehmen mit einem Produkt,
das den Markt verändert, zu wachsen,
Ein offenes und kollegiales Miteinander mit flachen Hierarchien,
Eine faire Vergütung und flexible Arbeitsgestaltung.

Hast Du Lust, Teil unseres Teams zu werden und die Zukunft digitaler
Zahnarztpraxen mitzugestalten? Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung!
Sende uns Deine Unterlagen mit Angabe Deines frühestmöglichen
Eintrittstermins und Deiner Gehaltsvorstellung an jobs@doctos.de.

Art der Stelle: Vollzeit, Festanstellung

Leistungen:

Firmenevents
Flexible Arbeitszeiten
Homeoffice-Möglichkeit

 
Sonderzahlung:

Provision
 
Sprache:

Deutsch (Erforderlich)
Englisch (Wünschenswert)

Wir freuen uns auf Dich!
Dein Doctos-Team


